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Humanizando los ‘software’

Con la premisa basica de que todas las personas de la empresa remen en la misma direccion,
la ensena sevillana de aplicaciones informaticas a medida dara mucho que hablar en el sector

@ DINAMIC AREA
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e 20019, Ublcaciiee Avenida de San
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Fatima Ferndndez, 5i v

Tamn sdlo cuenta con 27 aios y es
ingeniero informédtico por la Uni-
versidad de Sevilla, Tras realizar
un Mister de Teenologia de la In-
formacion, Pablo Adanero Gon-
zhlez se animd a introducirse en
el mundao empresarial montando
DO OIF0E CLOLTD COMpPaneTos wna
empresa de software (aplicacio-
ni=x a medida) en 2008, denomi-
nada Incevia Solutions, Alolargo
de 2009, decidic dar ¢l paso en
solitario v fue el dnico que conti-
ki eon una nueva actividad em-
presarial: Dinamic Area, que to-
ma el relevede laanterior.

En 2010 tuvieron una amplia-
cidn y conselidacion de la ensedia

Pablo Adanero Garcia

Garenie Dinamac Anea

, Lo mejor de
relacionamos con

Andalucia Emprende es la

reduccidn de costes que
supone para la empresa’

y dos de las personas que comen-
zaron a trabajar en esta nueva so-
cledad comenzaron a formar
parte de la misma, “De la linea
inicial de trabaje, hemos realiza-
do una plataforma telemdtica
para la gestidn de las reservas de
Ia Facultad de Ciencias de la Edu-
cacion de la Universidad de Sevi-
lla. En ella, los profesores v
miembros de ordenacidn v deca-
nato pueden reservar los espa-
cios desde un punto centraliza-
do”, explica Adanero. Asimismo,
continda, "estamnos elaborando
un producte que sera la gestion
de espacios o la elaboracidn de
horarios de exdmenes”.

LINEAS DETRABAJO

En la actualidad estdn trabajan-
do volviendo a reserearse y rede-
fintendo sus productos ¥ servi-
cios, “Nuestro producto estrella
es una plataforma de Analisis de
Redes Sociales. Los resultados
los analiza un grupo de investi-
gaciin, pero nosotros hacemos
la transferencia tecnoldgica al
mundo comercial. Tratamos de
capturar los comentarios de las
diferentes redes sociales para ge-
nerar unas conclusiones sobre la

Productos
centrados en
las personas

beal)

Cargo: Gerenta,

Formacidn; Ingeniero Infor-
mitico,

Aficiones: "Ponerme retos y
conseguirkos”.

Destacamos: “La tecnobogia
que desarrallamos viene del
mundo de la universidad en Es-
tados Unidos. Nuestra innova-
cidn s copiar lo que ya existe
en el mundo anglosajdn consi-
guiendo qua nuestro algoritma
se entienda en castellano”™.

La diferencia: “Desarrollar pro-
ductos v senvicios muy centra-
dos en la persona que los de-
mandan. Intentamos humani-
zar el desarrollo del software
consiguiendo que o chente se¢
imvalucre en el trabajo”.

|
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1. La juventud de Pablo Adanero no ha sido dbice para conseguir Rderar un
equips compelente de ocho personas que condiguen dar |a miama
sobvencia @ las empresas que Tlegan para quedarse™. 2. Lo empresa de

Adanero, ubicada en e Edificio Sevilla 2 de la capital hispalense. comenzd
shendo el sueho de uno y ahosa |o es de un grupo.

ANDALUCIA EMPRENDE

En primer plano, Pablo Adanera,

informacién recibida”. ;Infor-
macion de qué? “Sobre qué se es-
14 hablando, 51 son términos po-
stivos ¥ negativos.., Tenemos
que realizar una serie de filtros
concretando el tema a analizar.
Es como si fuera un buscador
avanzado que puede captar
300.000 comentarios diarios. El
sentido de las conclusiones se lo
dan nuestros clientes”,

En la actualidad estén traba-
jando con la empresa Royal Co-
municacidn (dedicada a la ges-
tidn de campaia de marketing en
redes sociales), que es la que re-
cibe esa informacidn y se la
muestra a sus cllentes, “Elio les
permite elaborar la campania de
marketing v darle una informa-
cidn fehaciente generando una
estrategia”, comenta Adanerc.
También hay que destacar, ade-
muis, un sistema CRM para televi-
siones; es decir, "una aplicacidn
para gestionar las campafas de
publicidad en un medio que per-
mite gestionar los clientes, saber
cudndo hacen campafas, cudn-
doponen los anuncios,..”.

JUNTADEANDALUCIA

Pablo Adanero comenzd su rela-
cidn con la Fundacidn Piblica An-
daluza Andalucia Emprendse per-
teneciente @ la Junta de Andalu-
cia—oon la primera empresa, Inde-
via Solutions, en el Centrode Apo-
yo al Desarrolle Empresarial (CA-
DE) de SanJuan de Aznalfarache.
Alli le ayudaron con el plan de ne-
gocios v ¢l inicio de la sociedad.
“Posteriormente, cuando se gene-
rd la nueva empresa, Dinamic
Area, continuamos la actividad en
la Tecnoincubadora Marie Curie
ubicada ¢n Lo Isa de la Cartuja
[empresas de base tecnoldgica) v
alli estuvimos el grueso de la incu-
bacidn®, recuerda el joven em
prendedor, “Los altimos meses los
hemos pasadoen el Edificio Rubén
Dario (sede de Andalucia Empren-
de), enlacalle Graham Bell, 5",
Para Adanero, lo mejor de esta
relacidn es la reduccion de cos-
tes, “Fs mais interesante que una
subvencion. El espacio, es decir,
la oficina en la que desarrollan
las empresas su actividad, corre
acargo de Andalucia Emprende,
lo que supone que no engan que
afrontar gastos derivados del al-
quiler o la compra de un local.
Sinceramente, ex lo mejor gue
puede pasar para Crear una nues
va marca”. Asimismo, concluye
el emprendedor, “si recibes una
subvencidn al principio pierdes
las perspectiva, Nosotros no te-
nemes ningin gasto superfluo
que no sea necesario para darun
servicio de calidad, mids que
nuwestros técnicos estén traba-
jando y desarrollen su labor™,



